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Lesacheteurs d'ocuvres d’art
se mettental’heure d'Internet
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MARCHE DE L'ART Un marché en hausse fondé sur de petits prix la unff.:;::{;“;:];}:;nil:nmaﬁhﬂr;
Selon un rapport «Combien avez-vous dépensé en ligne en objets d'art acteurs de qualité et des investisseurs
réalisé pour I'assureur et de collection jusqu'h maintenant, en moyenne 7» POCOMTLS, »
Hiscox, 40 % des Moins de 1200 euras De 1200 @
collectionneurs 412000 euros
ont déja acquis o —
des pieces en ligne. e s-n:mk .

el projetterait de lancer
1l évalue le potentiel Marché total mmwnm

du marché a 2,7 mil-

liards d’euros en 2018. 1,13
rmilliards d'euros
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Le deuxiéme rapport sur le marche 0,000 21 % 2,7
de l'arten ligne réalisé pour lassu- 2 an 2018
reur Hiscox montre que les ache- euros
teurs doewvres font de plus en plus i
confiance aux plates-formes sur
Internet. Le modéle = click and  De 30,000 De 12000
buy » —oi lensemble de la transac-  § 60,000 suros——" M & 30,000 eurcs

tion seffectue en ligne, de la décou-
verte de l'ceuvre 4 son paiement —
devient monnaice courante : 40 %
des 500 collectionneurs sondés (via
les fichiers du cabinet dérudes Art-
Tactic, de Twitter et de Facebook)
ontacquisdes piéees parcebdais. La
gencration des « digital native » est
logiquemient la plus conquise : pres
de 25 % des 20-30 ans ont acheté
ainsi leur premiére ceuvre. Pour
auant 90 % desacheteurs sur Inter-
net ont d'abord acheté dans un
resean physique avant de se lancer
sur la Todle. Mais, & lexpérience,
39 % des sondés estiment I'achat
aur le Net moins intimidant quen
galeric ou en maison de vente aux
enchéres.

Les reproductions a tirage limite
savirent les acquisitions les plus
prizées sur la Toile, Le niveau de
prixauguel les nowveaux acheteurs
entrent sur le marché reste bas
{moins de L0 euros dépensés
pour 42 % dentre cux). Cependant,
prés de la moitié des habitues des
achats en ligne se disent préts a
débourser 5,000 euras ou plus,
Pour un niveau de satisfaction
éleve, puisque 65 % sont extréme-
ment ou trés satisfalis de leurs
emplettes sur la Toile, contre seule-

ment 8 % qui se disent mécontents,
Meéme si ce marche virmuel inspire
davantage confiance aujourd hui,
galernies et maisons de vente restent
les valeurs siires, 56 % des sondés
preférant toujours acheter dans un
« lleu concret =, L'impossibilité
dinspecter lobjet demeure ke prin-
cipal obstacle a I'acte dachat sur
Internet pour 82 % des personnes
interrogées. Un obstacle en partie
levé griace 4 la mise & disposition
dinformations tés démillées : rap-
ports détat de conservation, certifi-
cats dauthenticite...

Un avenir prometteur

[Fapres les études menées par Art-
Tactic. Hiscox estime ce march de
l'arten ligne mondial 4 157 milliard
de dollars (1,13 milliard d'eurcs), Ce
nest encore que 2,4 % de la valeur
estimée du marché de I'art. qui
s'éléve & G5 milliards de dollars
(plus de 47 milliards deuros) selon
la derniére étude d’Arts Economics
pour la Tefall Lassurcur évalue le
potentiel de croissance des ventes
en ligne 4 plus qu'un doublement
d’ici a 2018, oi elles pourraient
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atteindre 3,76 milliards de dollars
(2,7 milliards deurces) en 2018, Un
avenir prometteur gui justifie les
investissements menés par les pla-
tes-forines de venite en lgne telles
qua-Raddladmgrispace, IstDibs,
sper et par celles
e bl hors ligne et en
ligne comme Christie’s et Sotheby’s,
« L marchd de Uart en ligne évolue
TﬂFJ‘dEmEﬂI‘. PEJ'L'(.' l.'!I'.IE 5e5 acteurs
cherchent toujours la recette
pagnante & meme de séduire tous les
collectionneurs « remarque Robert
Read, responsable du marché de
I'art chez Hiscox, « Les galeries et
maisons de vente mettent en avant fia
puissance de lewr margue pour se
développer aussi surcecanal. Rested
voiravecguelleampleur cela inflecra
SUr lerers aotivités «», poursuit-il.
Pour Jean-Baptiste Costa de
Beauregard, expert marcheé « fine
art = chez Hiscox France, « les pro-
chaines années verront s'opérer une
sélection naturelle entre ces diffé-
renits rodeéles. Les acteurs vont $'éa-
blir comme références locales et
mondiales et N est particullérement
satisfaisant de constater que le mar-





